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rincipiul libertatii contractuale permite par-

ticipantilor la circuitul civil sa incheie o mare
varietate de contracte. Unele dintre ele sunt prevazute
expres de legislatia civila, Insa diversificarea vietii eco-
nomice si sociale duce la aparitia unor noi forme juri-
dice, care nu sunt reglementate in mod special. Acest
fapt a determinat necesitatea clasificarii contractelor.
Clasificarea ofera posibilitate de a determina trasaturi-
le caracteristice ale diferitelor categorii de contracte in
vederea facilitarii procesului de calificare a acestora si
aplicarii corecte a normelor juridice.

Existd mai multe criterii de clasificare a contractelor.
La cele vizate expres 1n legislatia civila, se adauga cri-
teriile elaborate de doctrina. Printre criteriile principale
de clasificare constatam: continutul, modul de forma-
re, scopul urmarit de parti, reglementarea in legislatia
civila, efectele produse, modul de executare, corelatia
dintre contracte etc.

Initiind cercetarea contractelor comerciale, ne cioc-
nim deopotriva de unitatea si diversitatea lor:

— unitatea contractelor rezultd din trasaturile lor
comune, adica toate contractele constau in acorduri de
vointa ale partilor contractante si, pentru a fi valabile,
toate trebuie sd intruneasca elementele structurale pro-
prii contractelor si sa nu depaseasca limitele libertatii
contractuale;

— diversitatea contractelor rezultd din multitudinea
lor si din clasificarile variate la care ele por fi supuse.

Practic, contractele sunt nelimitate; partile pot in-
cheia nu numai contracte reglementate, ci si altele, ne-
reglementate, precum pot face si imbinari de contrac-
te; de aceea, enumerarea felurilor de contracte este
imposibila; aceasta explicd motivul de ce in lucrarile
de specialitate sunt cercetate contractele prevazute de
lege si numai unele dintre cele neprevazute, mai frec-
vente si mai bine conturate in doctrina contractuala;
totusi clasificarea contractelor este posibild, ceea ce
o si fac prin traditie legea, jurisprudenta si doctrina
juridica [1].

Clasificarile ce le expunem in cele ce urmeaza im-
plica delimitarea prealabila a contractelor, la nivelul
sistemului juridic, in contracte de drept civil $i con-
tracte apartindtoare altor ramuri de drept; de la sine
inteles cd noi avem in vedere numai clasificarile con-
tractelor civile.

In ce priveste criteriile de clasificare a contractelor,
ele constau in reglementarea, rolul vointei si incheie-
rea, cerintele de fond si forma, scopul si efectele con-
tractelor.

Clasificarile reduc la un limbaj juridic generic vari-
ctatea nesfarsitd a contractelor, evidentiaza asemanarile
dintre ele si sunt de vadita orientare la determinarea re-
gimului juridic aplicabil fiecarei categorii de contracte
in parte.

Existenta unor criterii diferite de clasificare si, in
consecinta, a unor clasificari diferite fac ca unul si ace-
lasi contract sa fie susceptibil de includere in toate sau
aproape in toate clasificarile contractelor; de exemplu,
vanzarea-cumpararea este un contract numit, sinalag-
matic, cu titlu oneros, principal si, de regula, consen-
sual, negociabil si de executare instantanee, iar prin
exceptie solemn, de adeziune ori impus si de executare
succesiva.

De aceea clasificarile contractelor nu se exclud
una pe alta, adica incadrarea unui contract in una din
clasificari nu exclude incadrarea lui si in alta sau alte
clasificari, ci ele se imbina 1n vederea calificarii, carac-
terizarii si interpretarii diverselor contracte.

In ce priveste temeiul legal al clasificarii contracte-
lor, se poate face o tripla distinctie: clasificari prevazu-
te expres de Codul civil, anume — contracte bilaterale si
unilaterale, oneroase si cu titlu gratuit, iar cele oneroase
in comutative si aleatorii; clasificari ce rezulta in mod
implicit din dispozitiile Codului civil, anume — contrac-
te numite i nenumite, consensuale si neconsensuale,
de executare instantanee si succesiva, principale si ac-
cesorii, simple si complexe; si clasificari ce rezulta din
coroborarea dispozitiilor Codului civil cu dispozitiile
unor acte normative civile posterioare, ca aceea in con-
tracte negociabile, de adeziune si impuse.

Relativ la ordinea expunerii clasificarii contracte-
lor, noi pornim de la clasificarea contractelor in numite
si nenumite, adica de la reglementarea sau nereglemen-
tarea lor, prezentam apoi celelalte clasificari traditio-
nale, spre a incheia cu doua clasificari relativ recente:
in contracte negociabile, de adeziune si impuse; si In
contracte tipizate si netipizate [2].

Clasificari traditionale ale contractelor

1. Contracte numite si nenumite

Sunt numite contractele denumite si reglementate
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de lege, ca vanzarea, schimbul, mandatul, depozitul,
donatia s.a.; si sunt nenumite contractele nedenumite
si nereglementate de lege, Insd uzitate, ca de exemplu,
contractul de intretinere.

In dreptul roman, contractele numite erau sanctio-
nate prin actiuni distincte, care purtau numele contrac-
telor; de exemplu, contractul de vanzare-cumparare
prin actio empti aut venditi, contractul de depozit prin
actio depositi directa, pe care deponentul o avea Impo-
triva depozitarului pentru restituirea bunului depozitat,
si actio depositi contraria, pe care depozitarul o avea
impotriva deponentului spre a fi indemnizat §.a.; pe
cand contractele nenumite erau sanctionate, cand una
din parti si-a executat prestatia, prin actio praescriptis
verbis.

In dreptul civil modern, nu se mai face o asemenea
distinctie, ci se sanctioneaza toate contractele cu drep-
tul la actiune al creditorului, fara a deosebi dupa cum
creanta sa izvoraste dintr-un contract numit sau nenu-
mit; cu alte cuvinte, existd un drept general la actiu-
ne; iar ca urmare, clasificarea contractelor in numite §i
nenumite priveste doar unele dintre regulile aplicabile
contractelor.

Astfel, atat contractelor numite cét si celor nenumi-
te le sunt aplicabile dispozitiile legale imperative refe-
ritoare la elementele structurale si la ordinea publica,
precum si normele de comportare ce tin de ordinea pu-
blica; pe langa aceste dispozitii imperative, si unele, si
altele sunt carmuite de clauzele contractuale prevazute
de partile contractante.

Insa, In masura 1n care clauzele contractuale sunt
neindestulatoare, se face distinctie in privinta regulilor
aplicabile celor doua categorii de contracte: in cazul
contractelor numite, se vor aplica in complinire dispo-
zitiile legale supletive care reglementeaza contractul
respectiv; de exemplu, contractului de mandat succint
intocmit i se vor aplica dispozitiile legale privitoare la
mandat; in cazul contractelor nenumite, se vor aplica
dispozitiile legale generale privitoare la contracte; de
exemplu, contractului de intretinere; daca insa intr-un
contract nenumit se Imbind elemente ale unor contracte
numite, se vor aplica prin analogie dispozitiile speciale
privitoare la acele contracte numite; de exemplu, in ca-
zul contractului de hotelarie, se vor aplica dispozitiile
legale privitoare la contractele de Inchiriere, de depozit
si de prestare de servicii.

De aceea, interpretarea contractelor nenumite este
mai dificila decdt a contractelor numite; in caz de li-
tigiu privitor la un contract numit, corect intitulat de
partile contractante, instanfa de judecatd va aplica, in
intregirea clauzelor contractuale, dispozitiile legale pri-
vitoare la contractul respectiv; pe cand, in caz de litigiu
privitor la un contract nenumit, instanta va trebui mai
intai sa califice contractul si apoi, in intregirea clauze-
lor contractuale, sa stabileasca regulile aplicabile con-
tractului aflat in discutie.

Mai adaugam ca tendinta legislatiilor contempo-
rane este de a transforma contractele uzuale nenu-
mite in contracte numite; de exemplu, in legislatia
romand, printre altele, contractul de construire a
locuintelor a devenit dintr-un contract nenumit un
contract numit.
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2. Contracte consensuale §i neconsensuale

Terminologic, clasificarea traditionala a contracte-
lor in consensuale, solemne si reale, sau intr-o alta for-
mulare, In contracte consensuale si neconsensuale, este
vadit conventionald, intrucat toate contractele constau
in consensuri, adica in acorduri de vointa ale partilor
contractante [3].

Sunt consensuale contractele negociabile care iau
nastere prin simplul acord de vointe al partilor contrac-
tante, exprimat in forma pe care ele o aleg; si sunt ne-
consensuale contractele negociabile sau nenegociabile
care iau nastere prin acordul de vointe al partilor con-
tractante §i exprimarea acestuia in forma anume stabili-
ta de lege sau cu indeplinirea altor formalitati prestabi-
lite; primele contracte constituie regula, iar secundele
— exceptia; sunt neconsensuale numai contractele pe
care legea le reglementeaza ca atare.

Cele doua categorii de contracte se aseamana, deoa-
rece ambele constau 1n acorduri de vointe ale partilor
contractante si ca la ambele vointa partilor devine vointa
juridica, consimtamant; nsa ele se deosebesc prin valoa-
rea diferitd pe care legea o atribuie acordului de vointe
ale partilor si ceringelor de forma ale contractelor.

Pentru formarea contractelor consensuale, este in-
destulator acordul de vointe al partilor (solus consensus
obligat); forma acestor contracte poate fi, la alegere,
verbala, prin semne, in scris etc.; iar inscrisurile, cel
mai frecvent uzitate, pot fi deopotriva sub semnatura
privatd sau autentice; insa, oricare ar fi forma aleasa
(fie chiar aceea a Inscrisului notarial), ea are doar rostul
de a dovedi incheierea contractelor; astfel de contracte
sunt, de exemplu, mandatul si renta viagera.

Dimpotriva, pentru formarea contractelor necon-
sensuale, acordul de vointa al partilor nu este indes-
tulator, ci el trebuie complinit cu forma contractuala
prevazutd anume de lege; la aceste contracte, forma
constituie o cerintd de valabilitate, alaturi de cerinte-
le de fond (capacitatea de a contracta, consimtamantul
partilor, obiectul si cauza); asemenea contracte sunt, de
exemplu, donatia si ipoteca.

Prin traditie, contractele neconsensuale se divid in
solemne si reale; sunt contracte solemne cele pentru a
caror Incheiere se cere §i respectarea unei forme presta-
bilite, care in general este forma autentica notariala; ca
in cazul donatiei, la care nerespectarea formei solemne
atrage nulitatea absolutd a contractului; sunt contracte
reale cele pentru a caror incheiere se cere si remiterea
materiald a bunului debitorului, ca n cazul depozitului
sau Imprumutului.

In categoria contractelor neconsensuale pot fi cu-
prinse, mai degraba decat in aceea a contractelor con-
sensuale, si contractele la formarea carora legea pre-
vede obligativitatea formei scrise, insd fara a sancti-
ona cu nulitate lipsa acesteia; aga sunt, de exemplu,
contractele de editare, de furnizare a energiei electrice
sau a gazelor naturale; pe de o parte, aceste contracte
pot fi incheiate numai in forma scrisa tipizata, ceea ce
face ca practic ele sa fie contracte formale §i nenego-
ciabile; pe de alta parte, inscrisurile constituie numai
mijloace de probatiune [4].

3. Contracte bilaterale si unilaterale

Clasificarea, desi legala, este terminologic conventi-
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onala, ca si cea precedentd; in primul rand, exprimarea
contracte bilaterale este tautologica, intrucat toate con-
tractele constau in acorduri de vointa; in al doilea rand,
exprimarea contracte unilaterale cuprinde doi termeni
etimologic contradictorii, cel de contracte, care evoca
acorduri de vointe, si cel de unilaterale, care evoca ma-
nifestari unilaterale de vointe.

Clasificarea are in vedere reciprocitatea sau nereci-
procitatea obligatiilor contractuale, si anume: la con-
tractele bilaterale sau sinalagmatice, partile se obliga
reciproc, corelativ, fiecare dintre ele devenind fata de
cealaltd creditor si debitor; de exemplu, la vanzare-
cumpdrare, vanzatorul este creditor 1n privinta pretului
si debitor in privinta bunului si, simetric invers, cum-
paratorul este creditor in privinta bunului si debitor in
privinta pretului; la contractele unilaterale, numai una
din parti se obliga, ea devenind astfel debitor, iar cea-
lalta parte creditor; de exemplu, la donatia fara sarcini,
in privinta bunului donat, donatorul este debitor, iar do-
natorul creditor.

In ce priveste efectele, deosebirile dintre cele doua
categorii de contracte constau in efectele specifice con-
tractelor bilaterale, pe care nu le Intalnim la contractele
unilaterale, si anume: la contractele bilaterale, obliga-
tiile partilor sunt nu numai reciproce, ci $i interdepen-
dente, ceea ce face ca obligatia fiecareia din parti sa fie
si cauza obligatiei celeilalte parti; ca urmare, cu privire
la executarea acestor contracte, se poate ridica excepfia
de neexecutare (exceptio non adimpleti contractus), se
poate cere rezolufiunea pentru neexecutare, $i se poate
pune problema suportarii riscurilor contractuale [5].

O parte a doctrinei juridice considera ca Intre con-
tractele bilaterale si cale unilaterale existd o categorie
intermediard, contracte bilaterale imperfecte, care se
nasc unilaterale, insa devin ulterior bilaterale; de exem-
plu, in cazul depozitului cu titlu gratuit, deponentul va
fi obligat sa restituie depozitarului cheltuielile pe care
acesta le-a facut pentru conservarea bunului depozitat.
O alta parte a doctrinei juridice considera, pe drept cu-
vant, cd asa-numitele contracte bilaterale imperfecte
sunt n realitate contracte unilaterale, Intrucat: la aceste
contracte obligatiile partilor, desi sunt reciproce, nu sunt
si interdependente, adica nu se afla in corelatia cauza-
1a ce caracterizeaza contractele bilaterale; de aceea, In
exemplul dat, obligatia deponentului de a indemniza pe
depozitar nu izvoraste din contractul de depozit, ci dintr-
un fapt extracontractual, gestiunea de afaceri dupa unii
autori, imbogatirea fara justa cauza dupa alti autori.

4. Contracte oneroase §i gratuite

Aceasta clasificare vizeaza scopul urmarit de par-
tile contractante i reciprocitatea sau nereciprocita-
tea avantajelor contractuale; la contractele oneroase
,flecare parte voieste a-gi procura un avantaj”; adica,
intentia fiecareia din parti este de a obtine de la cealalta
parte o prestatie echivalenta cu aceea pe care si-o asu-
ma; de exemplu, vanzarea-cumpararea sau schimbul; la
contractele gratuite numai ,,una din parti voieste a pro-
cura, fara echivalent, un avantaj celeilalte”; adica, una
din parti 1si manifesta intentia de a indeplini o prestatie
in folosul celeilalte parti, fard a urmari obtinerea unei
contraprestatii; de exemplu, comodatul sau donatia fara
sarcini.
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in ce priveste delimitarea concretd a contractelor
cu titlu oneros fata de contractele cu titlu gratuit, este
de observat ca incadrarea unora din contracte este sim-
pla, indiscutabila, pe cand incadrarea altora comporta
discutii si calificari diferite; astfel, vAnzarea-cumpara-
rea este un contract oneros prin esenta sa, nesusceptibil
de a deveni cu titlu gratuit; tot astfel, comodatul este un
contract gratuit prin esenta sa, nesusceptibil de a deveni
cu titlu oneros, intrucat, daca pentru folosinta bunului
s-ar plati un pret, ar fi vorba de un alt contract, acela
de inchiriere; insa unele contracte, cele gratuite doar
prin natura lor, sunt susceptibile de a fi §i oneroase, n
parte sau in totalitate, ca depozitul retribuit, mandatul
retribuit sau donatia cu sarcini.

Or, cum aceste contracte nu pot fi dublu calificate,
gratuit-oneroase (caci o asemenea calificare ar consti-
tui o inadvertenta juridica, o imposibilitate ca unuia si
aceluiasi contract sd i se aplice atat regulile privitoare
la contractele gratuite, cat si cele privitoare la contrac-
tele oneroase), calificarea lor depinde de echivalenta
(obiectiva-subiectivd) sau neechivalenta prestatiilor
reciproce; de exemplu, donatia la care valoarea sarci-
nii este vadit inferioard bunului donat este un contract
cu titlu gratuit, iar donatia la care valoarea sarcinii este
echivalenta cu valoarea bunului donat este un contract
cu titlu oneros [6].

In ce priveste interesul clasificarii, sunt de mentio-
nat mai multe aspecte legislative si aplicative:

— fata de reglementarea contractelor cu titlu oneros,
legea reglementeaza cu anumite restrangeri contractele
cu titlu gratuit, ceea ce se explicd prin neajunsurile ce
potential pot rezulta din lipsa de reciprocitate a presta-
tiilor pentru depunator, pentru familia sa, pentru credi-
torii ori succesorii sai;

— cerintele de valabilitate sunt mai severe la con-
tractele gratuite decat la cele oneroase; legea prevede
anumite incapacitati speciale atat in privinta dispuna-
torilor, cat si in privinta gratificatiilor; unele persoane
nu pot incheia acte cu titlu gratuit; iar donatia trebuie
intocmita in forma autenticd; prin cerinta solemnitatii,
donatorul este avertizat cd se indatoreaza irevocabil
fara a obtine un contraechivalent; iar in consecinta, se
pot preintdmpina neajunsurile ce eventual pot rezulta
din donatie;

— considerarea persoanei cocontractantului, in gene-
ral indiferenta in contractele cu titlu oneros, este esen-
tiald, intuitu personae, in contractele cu titlu gratuit; ca
urmare, eroarea asupra persoanei constituie un viciu de
consimtamant, adica un caz de anulare a contractelor
gratuite;

— obligatiile partilor si raspunderea contractuala
sunt reglementate mai exigent la contractele oneroase
decat la cele gratuite;

— actiunea pauliana este mai lesnicios de promovat
in cazul contractelor gratuite decat in cazul contractelor
oneroase;

— raportul succesoral si reductiunea liberalitatilor in
vederea intregirii rezervei succesorale privesc numai
contractele cu titlu gratuit;

— contractele oneroase sunt variate si deosebit de
numeroase in practicd, pe cand contractele gratuite sunt
putine la numar si rare in practica.
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Contractele oneroase se subclasificd In comutative
si aleatorii, iar cele gratuite in contracte dezinteresate
si liberalitafi.

a) Contracte comutative si aleatorii. Contractul
oneros este comutativ cand, la Incheierea lui, presta-
tiile partilor sunt cunoscute, evaluabile si certe; si este
aleatoriu cand, la incheierea lui existenta ori intinderea
prestatiilor, sau a uneia din ele, depind de un eveniment
viitor si incert (alea); cele mai numeroase contracte
oneroase sunt comutative; vanzarea-cumpararea, furni-
zarea, antrepriza, locatiunea s.a.; numai unele contracte
oneroase sunt aleatorii, ca asigurarea, intretinerea sau
renta viagera.

Cu privire la interesul subclasificarii, care este in-
fim, mentiondm ca problema leziunii ca viciu de con-
simfamant se pune numai la contractele comutative si
ca unele contracte aleatorii, ca jocurile de noroc, nece-
sitd a fi autorizate.

b) Contractele dezinteresate si liberalitati. Sunt
dezinteresate contractele prin care se fac servicii gratu-
ite, fard a avea loc micsordri patrimoniale; de exemplu,
comodatul sau Imprumutul; si sunt liberalitati contrac-
tele prin care au loc transferuri de valori dintr-un patri-
moniu in altul fara echivalente, ca In cazul donatiei fara
sarcini (cu precizarea ca liberalitatile se pot realiza si pe
calea succesiunii testamentare) [7].

Cu privire la interesul subclasificarii mentionam:
contractele dezinteresate sunt consensuale, pe cand
donatia este un contract solemn; raportul succesoral si
reductiunea In vederea intregirii rezervei succesorale
nu se aplicd la contractele dezinteresate, ci numai li-
beralitatilor.

Mai addugam, in incheiere, interferenta dintre cla-
sificarea contractelor in bilaterale si unilaterale si cla-
sificarea contractelor in oneroase §i gratuite.

Cele doua clasificari sunt interferente, in sensul ca,
in general, contractele bilaterale sunt oneroase, ca van-
zarea-cumpararea, locatiunea sau schimbul, iar con-
tractele unilaterale sunt gratuite, ca donatia fara sarcini
sau comodatul.

Insa clasificarile nu sunt identice, intrucat clasifica-
rea contractelor in bilaterale si unilaterale tine de re-
ciprocitatea sau nereciprocitatea obligatiilor contrac-
tuale, pe cand clasificarea contractelor in oneroase si
gratuite — de reciprocitatea sau nereciprocitatea avan-
tajelor contractuale; asa se explica de ce unele con-
tracte bilaterale sunt cu titlu gratuit, precum exemplu
donatia cu sarcini minime fata de valoarea bunului do-
nat, iar unele contracte unilaterale sunt cu titlu oneros,
ca imprumutul cu dobanda.

5. Contracte principale si accesorii

Aceasta clasificare vizeaza autonomia sau lipsa
de autonomie a contractelor. Sunt contracte princi-
pale cele care au o existentd de sine stdtdtoare; in
marea lor majoritate, contractele sunt principale, ca
vanzarea-cumpararea, schimbul, donatia, locatiunea
sau tranzactia; si sunt contracte accesorii cele care
depind si insotesc anumite contracte principale; nu-
marul lor este restrans; asa sunt, de exemplu, gajul
sau ipoteca, prin care se garanteaza mai ales Impru-
muturile.

In ce priveste interesul clasificarii, precizam ca

Nr. 11, 2016

valabilitatea contractelor principale se apreciaza prin
prisma indeplinirii cerintelor lor de fond si de forma,
pe cand valabilitatea contractelor accesorii se apreci-
aza atat prin prisma indeplinirii cerintelor lor de fond
si de forma, cat si prin prisma existentei raportului de
accesorietate fatd de contractele principale de care ele
depind.

Astfel, in temeiul raportului de accesorietate, expri-
mat in adagiul accessirium sequitur principale, con-
tractul accesoriu urmeaza soarta juridica a contractului
principal; de exemplu, ipoteca prin care se garanteaza
un imprumut poate lua nastere numai odatd cu impru-
mutul existent, ineficacitatea contractului de imprumut
lipseste de obiect contractul de ipoteca, iar stingerea
imprumutului atrage si stingerea de drept a ipotecii
[8].

6. Contracte simple §i complexe

Rostul acestei clasificari este de a evidentia operati-
ile juridice cuprinse in contracte. Sunt contracte simple
cele prin care se realizeaza o singura operatie juridica,
ceea ce o fac cele mai multe contracte; fiecare contract
poartd denumirea operatiei pe care o realizeaza; de
exemplu, vanzarea-cumpararea, schimbul, donatia sau
inchirierea; si sunt contracte simple sau mixte cele prin
care se realizeazd doua sau mai multe operatii juridice;
asa este contractul de hotelarie, care consta in inchirie-
rea de camere sau apartamente mobilate, depozitarea de
bagaje si prestarea unor servicii; similar este contractul
de turism care constd, dupd imprejurari, in transportul
de persoane si bagaje, cazarea si hrana pentru turisti,
organizarea de activititi culturale, sportive, de diver-
tisment §.a.; adica totalitatea prestatiilor cuprinse, de la
caz la caz, in costul unei calatorii turistice.

Clasificarea este de orientare la determinarea regu-
lilor aplicabile, si anume: contractelor simple numite
li se aplica regulile speciale prevazute de lege pentru
fiecare contract in parte; contractelor simple nenumi-
te i se aplica regulile statornicite in jurisprudentd; iar
contractelor complexe li se aplica regulile privitoare la
contractele simple ce intra in componenta lor; de exem-
plu, contractului de hotelarie i se aplica regulile con-
tractelor de inchiriere, depozit si prestare de servicii.

7. Contracte instantanee §i succesive

Aceasta clasificare se refera la executarea in timp a
obligatiilor contractuale. Sunt contracte cu executarea
instantanee sau imediatd, abreviat contracte instanta-
nee, cele la care executarea ambelor sau a uneia din
prestatii are loc imediat i o singura datd; de exemplu,
la contractul de schimb de bunuri certe, individual
determinate, obligatiile copermutantilor se considera
executate Tn chiar momentul nasterii lor, concomitent,
in temeiul principiului consensualismului; iar la con-
tractul de vanzare-cumpérare de bunuri certe, obli-
gatia vanzatorului de transferare a bunului vandut se
considerd executata de drept din momentul Incheierii
contractului; si sunt contracte cu executare succesivd,
abreviat contracte succesive, cele la care executarea
uneia sau a ambelor prestatii are loc la date esalonate in
timp; de exemplu, la contractul de furnizare sau inchi-
riere; contractele succesive pot fi incheiate pe durata
determinata sau nedeterminata [9].

Este, totodata, de precizat ca partile contractante
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pot conveni ca executarea unor obligatii rezultate din
contracte instantanee sa se faca esalonat; de exemplu,
ca vanzarea unor bunuri certe sd se faca esalonat in
timp; precum pot conveni ca executarea unor obligatii
rezultate din contracte succesive sd se facd o singurad
data; de exemplu, ca pretul bunurilor de gen ce urmea-
za a fi livrate sa fie platit In Intregime la data Incheierii
contractului de furnizare; ori ca plata chiriei pentru o
suprafatd locativa inchiriatd pe o duratd determinata sa
se faca anticipat.

Cu privire la interesul clasificarii, care este re-
marcabil, mentiondm urmatoarele: In caz de neexe-
cutare sau executare necorespunzatoare, sanctiunea
este rezolutiunea la contractele instantanee, iar la
cele succesive rezilierea; problema rezilierii unilate-
rale pentru neexecutare se pune numai la contractele
succesive Incheiate pe duratd nedeterminata; in caz
de nulitate, contractele instantanee sunt desfiintate
cu efect retroactiv, pe cand cele succesive numai
pentru viitor; reconductiunea tacitd are loc numai in
privinta contractelor succesive incheiate pe durata
determinatd; iar problema revizuirii pentru dezechi-
librul valoric survenit intre prestatiile partilor, ca ur-
mare a fluctuatiilor monetare, se poate pune numai la
contractele succesive.

Alte clasificari ale contractelor comerciale

1. Contracte negociabile, de adeziune si impuse

Aceasta clasificare evidentiaza rolul diferentiat al
vointei partilor la incheierea contractelor. Sunt con-
tracte negociabile (la care se referd in realitate concep-
tul de libertate contractuald), cele clasice, traditionale,
la care persoanele fizice si juridice sunt pe deplin libere
sa le incheie ori nu.

Iar daca se decid sa incheie un asemenea contract,
partile se afla pe pozitii de egalitate, ele fiind cele care
stabilesc de comun acord, adesea dupa discutii preala-
bile, clauzele contractuale (de unde denumirea de con-
tracte negociabile); de exemplu, vanzarea-cumpararea
de locuinte intre persoanele fizice. In decursul timpului,
sfera si ponderea acestor contracte s-a restrans substan-
tial si continua sa se restranga.

Sunt contracte de adeziune (denumire formulata la
inceputul secolului al XX-lea de citre Raymond Sale-
illes) cele la care toate clauzele contractuale sunt sta-
bilite de cétre una din parti, cealalta parte avand doar
optiunea de a accepta sau de a refuza incheierea lor; iar
uneori, ca in cazul contractelor de furnizare a apei, a
energiei electrice sau a gazelor naturale, facultatea de a
refuza contractarea este iluzorie [10].

In dreptul contemporan, marea majoritate a contrac-
telor sunt de adeziune; prin asemenea contracte oamenii
isi satisfac, In general, trebuintele materiale si spiritua-
le, se realizeaza prestatiile de servicii, transporturile de
persoane si bunuri, precum si alte activitati economice
si sociale.

Sunt contracte impuse sau fortate cele pe care legea
le reglementeaza ca atare in cazuri limitate, ca acela al
asigurarii obligatorii a unor bunuri.

Aceasta clasificare este discutabild, mai ales cu pri-
vire la natura contractelor de adeziune si impuse, la in-
cadrarea unor contracte si la utilitatea clasificarii.

- In ce priveste natura contractelor de adeziune, in
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doctrina juridica s-au formulat doud teze opuse: feza
anticontractualistd, ramasa izolatd, conform careia
contractele de adeziune ar fi acte unilaterale, intrucat
ele reprezinta doar vointa uneia din parti i nu a ambe-
lor parti contractante; §i feza contractualista, indeosebi
acceptatd, conform céreia ceea ce caracterizeazi con-
tractele este acordul de vointe al partilor, care exista si
la contractele de adeziune, si nicidecum discutiile pre-
contractuale si stabilirea clauzelor contractuale de catre
ambele parti contractante.

- In ce priveste natura contractelor impuse, s-a spus
ca insisi termenii de contract si impus sunt contradic-
torii; la care s-a observat ca in sfera contractuala con-
temporana, libertatea contractuala clasica este mai mult
teoretica decat reala.

- Contractele de adeziune au aparut mai intai in
uzanta contractuala ca instrumente de exploatare a ce-
lor slabi de cétre cei puternici economiceste, in conditi-
ile dezvoltarii impetuoase a industriei §i a monopoluri-
lor; in acest fel, unele contracte negociabile au devenit
de adeziune.

Cu timpul, spre a preintdmpina acest fenomen al
exploatdrii, legiuitorii au recurs la reglementarea con-
tractelor de adeziune, mai frecvent uzitate in practicd,
prin acte normative imperative, spre a realiza astfel
echivalenta prestatiilor partilor contractante si sati-
sfacerea concordantd a intereselor lor. Asa s-a ajuns
ca, din instrumente juridice de exploatare, contractele
de adeziune sa devind, in cele mai numeroase legislatii
contemporane, instrumente juridice de ocrotire a celor
aflati in situatia de a adera la incheierea lor [11].

- In practica juridica interna actuala din numeroase
tari, lipsa de echivalenta a prestatiilor este Intalnita mai
ales in contractele negociabile, care nu se afld sub con-
trol statal ca si cele de adeziune, si cele impuse.

- De aceea, distinctia dintre contractele negociabile
si cele de adeziune trebuie privitd prin prisma legislati-
ilor contemporane (si nu prin prisma vechilor conside-
ratii doctrinare, conform carora contractele negociabile
sunt 1n principiu echitabile, caci comporta discutii pre-
alabile incheierii lor, iar contractele de adeziune sunt,
tot 1n principiu, inechitabile, caci nu comportd aseme-
nea discutii precontractuale).

- Delimitarea contractelor impuse fata de cele de
adeziune si negociabile este facild. Dimpotriva, delimi-
tarea contractelor de adeziune fata de contractele ne-
gociabile intampina uneori dificultati, Intrucat exista si
contracte intermediare, la care unele clauze sunt impe-
rativ indicate de lege, iar altele sunt lasate la aprecie-
rea partilor; aga sunt, de exemplu, contractele de edita-
re sau de difuzare de opere prin radio si televiziune; de
altfel, unii autori considerd ca, in realitate, categoria
contractelor de adeziune este imprecisd, nedefinibila si
ca atare inutila.

- Dispozitiile legale privitoare la contractele nego-
ciabile (cuprinse in Codul civil si in o parte a legisla-
tiei civile completatoare) sunt preponderent supletive,
cele privitoare la contractele de adeziune (cuprinse in
acte normative distincte) sunt preponderent imperati-
ve, iar cele privitoare la contractele impuse (cuprinse,
de asemenea, In acte normative distincte) sunt numai
imperative.
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- In cadrul clasificarii, reglementdrile legale pri-
vitoare la contractele negociabile constituie dreptul
comun al contractelor, pe cdnd cele privitoare la con-
tractele de adeziune si impuse constituie derogari de
la acest drept (cu toate ca in practica cele mai nume-
roase contracte sunt de adeziune); de aceea, la nevoie
contractele de adeziune si la cele impuse se comple-
teaza cu dispozitiile din dreptul comun al contracte-
lor.

- In fine, cum aceasti clasificare nu se referi la obli-
gativitatea contractelor, inseamna ca forta obligatorie
a contractelor negociabile, de adeziune si impuse este
identica; ele au putere de lege intre partile contrac-
tante (caci, acest text legal cuprinde o dispozitie de
drept comun care, in lipsa unor dispozitii speciale n
materie, se aplica tuturor contractelor).

2. Contracte tipizate §i netipizate

Aceasta diferentiere a contractelor rezulta din prac-
tica legislativa si din cea contractuald, care au tipizat
numeroase contracte, in formulare imprimate; formu-
larele tip de contracte prezinta un dublu avantaj: re-
alizeaza conformitatea contractelor cu dispozitiile le-
gale care le reglementeaza; si simplifica la minimum
posibil procedura incheierii contractelor.

Unii autori pun semnul egalitatii Intre contractele
tipizate, pe de o parte, si contractele de adeziune si
impuse, pe de alta parte; iar ca urmare, folosesc de-
numirea de contracte tipizate n intelesul generic de
includere a denumirilor specifice de contracte de ade-
ziune $i contracte impuse.

In realitate, desi marea majoritate a contractelor
de adeziune §i impuse sunt tipizate, exista si unele
netipizate: de exemplu, contractele de transport fero-
viar sunt fara exceptie de adeziune; nsd numai cele
de transport de marfuri sunt tipizate, pe cand cele de
transport de persoane sunt verbale, netipizate (biletele
de calatorie constituie doar mijloace de proba) [12].

Clasificarea si tipurile de contracte comerciale

In lumea afacerilor, in general, contractele sunt
cu titlu oneros si sinalagmatic, asa incat clasificarile
juridice uzuale pot fi mult simplificate, deoarece cu
exceptia cautiunii, in acest domeniu nu sunt intalnite
contractele cu titlu gratuit, in afaceri, contractele sunt
cu titlu oneros, intrucat oamenii de afaceri urmaresc
realizarea de beneficii (profituri); contractul putand fi
profitabil pentru ambele parti contractante.

Aceste contracte, zise sinalagmatice (pentru ca fie-
care dintre parteneri se obliga fatd de celalalt), nu ra-
man Tn mod indefinit in aceastd stare. Cand una dintre
prestatii se executd, contractul nu va mai lega decat
pe debitorul celuilalt si deci el va inceta sa mai fie
sinalagmatic, pentru a deveni ,,unilateral” (contractul
unilateral fiind acela care nu obligd decat una dintre
parti). Asa, de exemplu, promisiunea acceptatd a unui
imprumut cu dobanda este un contract sinalagmatic,
dar odata acest imprumut primit nu mai este vorba de
o promisiune de Imprumut, ci un imprumut §i nu va
genera o obligatie decat pe seama Tmprumutatorului;
el devine un contract unilateral.

Contractele care au fost sau care sunt sinalagma-
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tice creeaza o stransa legéatura intre cele doud presta-
tii care constituie cauza juridica a uneia in raport cu
cealalta. Cand una dintre prestatii nu este indeplinita,
cealalta parte poate refuza sa si-o indeplineasca pe a
sa si sa ceara rezolutia contractului.

O altd categorie de contracte, devenita clasica in
dreptul contemporan, o constituie contractele aleato-
rii, adica acele contracte la incheierea carora nu este
cunoscuta existenta sau intinderea exacta a avanta-
jelor patrimoniale ce vor rezulta pentru parti din ele,
fiindca au inteles sa se oblige In functie de un eve-
niment viitor §i incert. Astfel de contracte comporta
pentru fiecare dintre parti o sansa de castig sau un risc
de pierdere. Jocul la bursa este un contract aleatoriu,
asigurarile, de asemenea.

Cu privire la tipurile de contracte comerciale se
disting, in general, urmatoarele grupuri de contracte:

a) contractul de vinzare-cumpéirare (cel mai
important contract atit pe planul comertului intern,
cat si al comertului international);

b) contractele de intermediere

- contractul de mandat comercial;
- contractul de comision profesionist;
- contractul de agentie (agency) comerciald;
- contractul de consignatie comerciala;
¢) contractele de concesiune
- contractul de concesiune exclusiva;
- contractul de franchising;
d) contractele de transfer de tehnologie
- contractele de transfer know-hows;
- contractele de consulting si de engineering;

e) contractele de finantare a operatiunilor co-
merciale

- contractul de factoring;
- contractul de leasing [13];

f) contractele comerciale bancare
- contractul de depozit bancar;
- contractul de cont curent bancar;
- contractul de credit bancar.
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