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CONTRACTUL INTERNATIONAL DE AGENTIE
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ABSTRACT:
INTERNATIONAL CONTRACT OF AGENCY

Concerning the Civil Code of the Republic of Moldova, the trade/sales agent is the natural person -
independent entrepreneur, who was entrusted permanent warrants at trade contract conclusion or agency, with
goods, rights and services in the name and on the account of another enterprise (principal).

According to this Code the person who:

a) being an employee of the principal has the competence to conclude obligatory contracts for
the principal;

b) being a partner, he has the right to conclude mandatory contracts for his partners;

c) isthe administrator of the reorganization or the abolition in the process of insolvency;

d) activates at the commodity exchange.

Concerning the UNIDROIT Principles of International Commercial Contracts 2010, the principal's grant
of authority to an agent may be express or implied.The agent has authority to perform all acts necessary in the
circumstances to achieve the purposes for which the authority was granted.

Where an agent acts within the scope of its authority and the third party knew or ought to have
known that the agent was acting as an agent, the acts of the agent shall directly affect the legal relations
between the principal and the third party and no legal relation is created between the agent and the third
party. However, the acts of the agent shall affect only the relations between the agent and the third party,
where the agent with the consent of the principal undertakes to become the party to the contract.

Where an agent acts within the scope of its authority and the third party neither knew nor ought to
have known that the agent was acting as an agent, the acts of the agent shall affect only the relations
between the agent and the third party. However, where such an agent, when contracting with the third
party on behalf of a business, represents itself to be the owner of that business, the third party, upon
discovery of the real owner of the business, may exercise also against the latter the rights it has against
the agent.

Where an agent acts without authority or exceeds its authority, its acts do not affect the legal
relations between the principal and the third party. However, where the principal causes the third party
reasonably to believe that the agent has authority to act on behalf of the principal and that the agent is
acting within the scope of that authority, the principal may not invoke against the third party the lack of
authority of the agent.

An agent that acts without authority or exceeds its authority is, failing ratification by the principal,
liable for damages that will place the third party in the same position as if the agent had acted with
authority and not exceeded its authority. However, the agent is not liable if the third party knew or ought
to have known that the agent had no authority or was exceeding its authority.

The trade agent is obliged to represent honestly the interests of the principal.

The principal is obliged to respect the principle of good-will/faith in relations with the trade agent.
Particularly, the principal is obliged to put at the trade’s agent disposal all the necessary information for
the execution of the agency contract, to notify the trade agent in reasonable terms if it is expected that the
volume of the commercial transactions will be considerably lower then the agent would normally
suppose/assume, as well as about the acceptance, refusal or the non-execution of a commercial contract,
proposed by the agent.
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If the sum of the remuneration was not stipulated, it is considered that was agreed upon an
ordinary remuneration in this domain of activity. In case of impossibility of agreement upon an ordinary
remuneration, the trade agent has the right to a reasonable remuneration for the service performed to the
principal, taking into account the circumstances in matter and the principle of equality.

The remuneration can be entirely or partially paid in the form of commission remuneration,
meaning remuneration that varies in dependence on the value of the legal trade acts.

The trade agent has the right to commission remuneration for the legal acts concluded during the
period of the validity of the agency contract, if and to the extend that:

o the legal act was concluded because of the actions of the respective trade agent;

o the legal act was concluded with a third party, that previously had become the client of the
principal as the result of a similar transaction, due to the actions of the trade agent.

The trade agent will have the right to commission remuneration, as well, for the legal acts,
concluded during the validity of the agency contracts, in case that the agent has the exclusive right,
licensed by the principal according to the agency contract, to lead negotiations or to conclude contracts
in the name of the principal, on a certain territory or for a certain group of clients, and if a contract was
concluded with a client from the territory or from that certain group.

PE3IOME:
MEXIYHAPOJHBIN TOTI'OBOP ATEHTCTBA

Coenacno I'pasicoarckomy xodexcy Pecnybnuxu Mondosa, xommepueckum azenmom NpUsHaemcst
3aHUMarOueecs CaMOCHOSMENbHOU NPeOnpUHUMAMENbCKOU OessmelbHOCHbIo (u3uyecKoe JUYo, KOMOpoMy
nopy4aemcs Ha NOCMOSHHOU OCHO8e OCYWeCMmEAmb NOCPEOHUHECTNB0 Wil 3aKIYams KoMMepyecKue
002060pbl 6 OMHOUWIEHUY BeLyell U YCIy2 OM UMEHU U 30 cuem 0py2020 NPeOnpusmus (NpUHYUnAIQ).

B yensix nacmoswezo kodexca He cuumaemcs KOMMEPUECKUM A2eHMOM U0, KOMOopoe:

Q) AGIAACL CIYHCAWUM NPUHYUNAIA, HAOETEHO NOTHOMOUUAMU 3AKTIOYAmb 00a3amenbHble Ol
NPUHYUNANA 002080pbl;

b) saensacy napmuepom NPUHYUNANA, HAOETEHO NPABOM 3AKTIOYamb 00S3amenbHble 05l €20 NAPMHEPOs
002080pbl;

C) AsIAemcs YNpAsIAoWUM npoyedypoll peopeanu3ayuu oo npoyedypou IUKSUoayuu 6 npoyecce
HecoCmosimenbHOCu,

d) Oeticmeyem Ha MoBAPHbIX OUPIICAX.

Coenacno Hpunyunam mesicoyHapoOnvix Kommepueckux 002060pos, YHUIIPYA 2010, npeoocmasnenue
NPUHYUNATIOM NOTHOMOYULL NPEOCHAGUMETIO MOdicem  Oblib NPSMO  bIPANCEHO W NOOPA3YMEeBaAmbCsl.
IIpeocmasumens obradaem NOTHOMOUUAMU COBEPUIAMb NH0Oble OelicmBUsl, HeobXo0uMble 6 KOHKPEMHbIX
0bcmosmenbemeax 05k 00CMUICEHUSA Yeell, 8 C6A3U KOMOPbIMU NOJIHOMOYUSL ObLIU NPeOOCMABTICHbL.

Ecnu npedcmasumens deticmeyem @ npedenax c6oux NOTHOMOYUL, U Mpembe TUYO 3HAT0 WU OOJIICHO
ObLIO 3HAMb O MOM, YMO NPEOCMAasUmMenb OeliCMEO8AT 8 OAHHOM Kadecmae, e20 0elcmaust HeNOCPeOCEeHHO
3ampazusaiom npasosvle OMHOUWEHUS MeHCOy NPUHYUNAIOM U MpPembUM JUYOM, HPU SMOM NPABOBLIX
OMHOWEHUTT MeHcOy npedcmagumenem U mpemvum auyom ne eosnuxaem. Ecau npeocmasumens ¢ coenacust
NPUHYUNANA BPUHST 00S13aMeTbCME0 CIamb CIMOpPOHOU 002080pa, 0eticmausi NpeoCcmasumest 3ampazuearom
MOIbKO NPABOBbLE OMHOUEHUS MENCOY NpedCmasumernem U mpemvum JULOM.

Ecnu npeocmasumens Oeticmayem 6 npedenax c6oux nOIHOMOYULL, U MPembe JUYO He 3HATO U He OOIHCHO
ObLIO 3HAMb, YMO NPeOCmasumenb OelUCmMEo8an 8 OAHHOM Kadecmese, Oelcmeus npeocmasumeitsi 00s3b16arom
monvko e2o u mpemve auyo. OOHAKo, eciu MaKou npedcmagumers, 3aK0Uas 002080p C MPEembUM JULOM OM
UMeHU npeonpusmus, 3asengem o cebe Kak 0 COOCMEEHHUKe OAHHO20 NPeOnpusimus, mo mpemve JUYo,
00Hapyscug OeticmeumenbHo20 COOCMBEHHUKA NPeonpusmus, 6npase maxice OCYWecmsiams 8 OMHOUEeHUU
nOCiIe0He20 me Jice npasa, Ymo U 6 OMHOUEHUU NPe0CasUmeris.

Ecnu npedcmasumens Oeticmgyem 6e3 ROTHOMOUUL U C NPEeBbIUEHUEM NOTHOMOYUL, €20 0eliCMeEUs. He
GIUAIOM HA NPABoGble OMHOUICHUS MedcOy NpuHyunaiom u mpemoum auyom. OOHAKO, eciu NPUHYUNAT
npugooUm K Momy, 4mo )y mpemvezo JuyYa pasyMHO 603HUKaem ybedxcoeHue, umo npedcmasumeib umeem
HOHOMOYUSL OCUCMBO8ANb OM UMEHU NPUHYUNATA U OeliCmEyem 8 NPedeiax C60UX NOTHOMOYUL, NPUHYUNAT He
MOdICEm 8 OMHOWEHUSIX C MPEeMbUM JUYOM CCbUIAMbCS HA OMCYMCmeUe y npedcmasumeris HOTHOMOYULL

Ilpedcmasumensv, Oeticmgyrowutl 6e3 NOTHOMOYUL UTU C NpeGbllueHUeM NOTHOMOYULL 6 Cayyae
OMCYMCMBUsL NOCIe0VIouec0 0000peHUs. O CIMOPOHbI NPUHWUNAAA, 00A3AH 803MECMUmb Mpembvemy Iuyy
YObImKU ¢ meM, 4moObl NOCIeOHee OKA3WIOCb 8 MOM JiCe NONONCEHUU, KaK eciu Obl npeocmasumens
Oeticmeosar, umesi noaHoMoyus u He npesviuas ux. OOHAKo, npedcmasumens He Hecem OmeencmeeHHOCHU,

32



Revista Moldoveneasca de Drept International si Relatii Internationale Nr. 1, 2012

eciy mpemye IUYO 3HANO UL OOIHCHO OBLIO 3HAMb, YN0 NPeOCmagument 0eticmeosan Oe3 NOTHOMOUUL WL C
npegvlutenuem ROTHOMOUUIL.

Kommepueckuii acenm obs3an 000pocosecmno npeocmasname uxmepecvl npunyunaia. Ilpunyunan
00513aH cOOMI00AMb 8 OMHOWEHUSIX C KOMMEPYECKUM a2eHmom npunyun 0oopocogecmuocmu. B wacmnocmu,
npuHyunan 00sa3aH npedoCmasiamy KOMMEPHECKOMY A2eHmy 6Ci0 He0OX0OUMYIO OJisl UCHOIHEHUS. A2EHMCKO20
002060pa UHGOPMAYUIO, UZBEUAMb KOMMEPUECKO20 A2eHMA 8 PA3YMHbIE CPOKU 00 04CUOAeMOM YMEHbUUEHUU
00beMa KOMMEPUECKUX COENIOK N0 CPAGHEHUIO C NPeONoNacaeMblM A2eHMOM 6 HOPMAIbHOU CUNYayulU, @ MaKice
00 0000peHUU, OMKA3e WU HEUCNOTHEHUU N0 N0BOOY KOMMEPUECKO20 002080Pd, NPEOTIOHNCEHHO20 A2eHMOM.

Ecnu cymma so3nazpasicoenus ne ycmanognena, cyumaemcst, 4mo 00CMUSHYmo co21acue OmHOCUMETbHO
00bIuHO20 6 Mol cihepe desimenvHocmU 603Hazpadicoenust. TIpu HeBO3MOICHOCIU YCMAHOBTEHUSL 0ObIYHOZO
B03HASPAIICOCHUST KOMMEPHECKULL azenm umMeem Hpaso HA Pa3yMHOe GO3HASPAdCOeHUe 30 OKA3AHHbIe
NPUHYUNATLY YCIIY2U € YYemom 8cex 00CHOSmensCmes 0ena U NPUHYUNA cnpageoiuéocu.

Bosnaepasicoenue mooicem  yniauueamvcsi NOTHOCHBIO OO HACMUYHO 6 opMe KOMUCCUOHHOSO
B03HASPAIICOCHUS, MO €CHb BO3HASPANCOCHUS, BAPLUPYIOWE20CS 8 3A6UCUMOCTILL OM CYMMbl KOMMEPUECKOU
COeTIKU.

Kommepueckuii azenm umeem npago Ha noyyeHue KOMUCCUOHHO20 B03HASPAICOCHUS 3a COBEPUICHHYIO 8
nepuoo Oelicmaus a2eHmMCcKo20 002080pa COCIKY, eCili U 8 MO Mepe, 8 KOMOPOLUL:

®  COeKa 3aKTIOYeHa 8 pe3yibimame 0eucmauti COOMEemCcmayioueco KOMMEPUecKo20 a2eHma,

®  coeKa 3aKTOYEHA ¢ MpemvuM JUYOM, KOmopoe panee CMAI0 KIUSHMOM NPUHYUNALd 8
AHANO2UYHOU cOelike O11a200apst OetiCMBUIM COOMBEMCIMBYIOUE20 KOMMEPYECKO20 A2eHmAl.

Kommepueckuii  acenm makoice umeem npaso HA KOMUCCUOHHOE B03HAZpadiCOeHUe 3d COeKU,
CoBepUUeHHble 8 NEPUOO OelICMBUsL A2EHMCKO20 002080pa, ecliu OH 001a0aem UCKIIOYUMETbHLIM NPAGOM,
nPeodoCmasneHHbIM eMy 8 COOMBEMCMBUL C A2EHIMCKUM 002080POM RPUHYUNATIOM, HA 6E0EHUe Nepe08OPOs Wil
3aKTI0YeHIe 002080P08 OM UMEHU NPUHYUNATA HA ONPeOeneHHON MEPPUmopu Uil ¢ ONpedeieHHol epynnot
KIUEHMO8 U eClu ObLT 3aKTI0UeH 002080p € KIUEHMOM, NPUHAONENCAWUM K OAHHOU MEPPUMOPUL WU SPYRNE

KIIUeHmoe.

Contractul de agentie este o creatie a
sistemului de drept anglo-saxon, care a consacrat
0 conceptie unicd a intermedierii, fara a face
distinctie intre reprezentarea directd si cea
indirecta.

Institutul  International pentru Unificarea
Dreptului Privat (UNIDROIT)® a intreprins mai
multe eforturi de unificare a celor doud mari
sisteme de drept. Astfel, la 17.02.1983, la
Geneva, a fost adoptatd Conventia UNIDROIT
asupra agentiei in vanzarea internationald de
bunuri. Conventia nu a intrat in vigoare, deoarece
nu a fost depozitat cel de-al zecelea instrument de
ratificare, acceptare, aprobare sau aderare,
conform prevederilor art.33 al Conventiei®. Un
alt pas spre unificare I-a constituit introducerea in

%2 Institutul International pentru Unificarea Dreptului
Privat este o organizatie interguvernamentald, independenta
cu sediul la Roma. Pentru informatii generale a se vedea
[On-line]: http:// www.unidroit.org.

83 Conform art.33 al Conventiei, aceasta va intra in
vigoare in prima zi a lunii care urmeaza dupa expirarea a
dougsprezece luni din data depozitarii celui de-al zecelea
instrument de ratificare, acceptare, aprobare sau aderare. La
moment, Conventia a fost ratificatd de catre urmatoarele
state: Franta, Italia, Mexic, Olanda, Africa de Sud.
Depozitarul Conventiei este Guvernul Elvetiei.

Editia a doua - 2004 a Principiilor UNIDROIT
asupra contractelor comerciale internationale,
Capitolul 2 a wunei sectiuni noi, intitulata
,Competenta agentilor”, care se regaseste
nemodificatd si in Editia a treia - 2010 a
Principiilor UNIDROIT asupra contractelor
comerciale intemationaleM.

In Uniunea Europeani contractul de agentie
comerciala este reglementat prin Directiva
86/653/CEE din 18 decembrie 1986 privind
coordonarea  legislatiei  statelor =~ membre
referitoare la agentii comerciali independenti (in
continuare - Directiva 86/653/CEE).

Camera Internationald de Comert de la Paris a
elaborat Contractul International de Agen;ie65 (in

% UNIDROIT Principles of International Commercial
Contracts 2010. [On-line]: http:// www.unidroit.org. Prima
editie a Principiilor a fost publicatd in anul 1994. Larga
sustinere a acestor Principii de catre cercurile stiintifice si de
afaceri din diferite tari, precum si aplicarea frecventd a
principiilor de catre legiuitorii nationali §i instantele
judecatoresti sau arbitrale au determinat continuarea
lucrarilor de imbunatatire a Principiilor, care s-au
materializat prin alte doud editii din 2004 si 2010. In
prezenta lucrare trimiterile sunt efectuate la Editia 2010.
Editia 2010 contine 211 articole, comparativ cu 185 articole
Editia 2004 si 120 articole Editia 1994.

% Contractul model.
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continuare - Publicatia ICC nr.644/2002)%°, care
constituie o codificare a uzantelor comerciale in
materie.

Potrivit Directivei 86/653/CEE®’, agentul
comercial”  reprezinta  intermediarul  care
desfasoara o activitate independenta si care este in
permanentd autorizat sa negocieze vanzarea sau
cumpdrarea produselor in numele altei persoane,
denumita ,,comitent”, sau sia negocieze si sa
incheie astfel de tranzactii pentru si In numele
comitentului in cauza. De remarcat, ca Directiva
nr. 86/653/CEE utilizeaza notiunea de ,,comitent”
in loc de ,,principal”.

In doctrina juridica s-a remarcat®, ca desi
denumirea de principal nu transmite, sub raport
semantic, suficiente informatii cu privire la
pozitia juridica a acestuia, autorul citat considera,
ca alegerea denumirii de comitent este
nepotrivitd, trimitand la contractul de comision i
acreditand ideea conform careia contractul de
agentie ar fi o subspecie a contractului de
comision. In ce ne priveste vom utiliza pe
parcursul analizei notiunea de principal, iar atunci
cand vom face referiri la prevederile Directivei
nr.86/653/CEE vom pastra terminologia utilizata
de aceasta, adica partea va fi numita comitent.

Raportul de agency poate rezulta® din acordul
partilor sau dintr-o prezumtie legald. In prima
situatie, raportul de intermediere este concretizat
de parti, fiind denumit prin expresiile agency by
agreement, agency by consent, agency act of the
parties. Agentul trebuie sa aiba o imputernicire
reald, actual authority, care poate fi expresa sau
implicita. El actioneaza pe seama si sub controlul
principalului. In a doua situatie, raportul de
intermediere este determinat de o prezumtie
legald, care se deduce din conduita partilor,
agency by estoppel, ori se justifica in caz de
necesitate, agency by necessity. Imputernicirea
agentului este aparenta, apparent authority, fiind
creatd de conduita principalului fata de tert.

Codul civil al Republicii Moldova (in
continuare — codul civil)’® defineste agentul

% International Agency Contract, Publicatia ICC nr.
644/2002. Editiaa II.

At 1.

% Jon Schiau. Contractul de agentie. In: Revista de Drept
Comercial. 2003, nr. 11, p. 28 - 29.

% Joan Macovei. Dreptul comertului international.
Volumul II. Bucuresti: Editura C.H. Beck, 2009, p. 44.

"% Codul a fost adoptat la 6.06.2002 si a fost publicat in
in Monitorul Oficial al Republicii Moldova Nr. 82-86 din

comercial* ca fiind persoana fizica intreprinzator
independent céreia i s-au incredintat imputerniciri
permanente de intermediere sau de Incheiere de
contracte comerciale cu bunuri §i servicii In
numele si pe contul unei alte intreprinderi
(principal). Totodata, codul stabileste, ca n sensul
reglementat de acesta, nu se considera agent
comercial persoana care:

a) fiind un angajat al principalului, are atributii
de incheiere a contractelor obligatorii pentru
principal,

b) fiind partener, are dreptul de a incheia
contracte obligatorii pentru partenerii sai,

c) este administratorul procedurii  de
reorganizare sau al procedurii de lichidare in
procesul de insolvabilitate;

d) activeaza la bursele de marfuri.

Potrivit codului civil romén72, agen!;ia73 este
contractul prin care comitentul il imputerniceste
in mod statornic pe agent fie sa negocieze, fie atat
sd negocieze, cat si sd incheie contracte, in
numele si pe seama sa, in schimbul unei
remuneratii, In una sau mai multe regiuni
determinate. Agentul este un intermediar
independent care actioneaza cu titlu profesional.
El nu poate fi in acelasi timp prepusul
comitentului.

Conform codului elvetian al obliga‘;iilor”,
agentul este persoana care isi asuma cu titlu
permanent angajamentul de a negocia incheierea
de afaceri pentru unul sau mai multi mandanti sau
de a le incheia in numele si pe contul lor, fard a fi
legat de acestia printr-un contract de munca.

In doctrina juridica, contractul international de
agentie a fost definit de mai multi autori. Potrivit
unei opinii’, contractul international de agentie
este acel contract incheiat intre doi comercianti
independenti, cu sediul in state diferite, prin care
unul dintre acestia (agentul) se obligd sa

22.06.2002. Codul este pus in aplicare incepand cu
12.06.2003.
" Art. 1199
72 Legea nr.287/2009 privind Codul civil a fost publicati
in Monitorul Oficial al Romaniei, Partea I, nr.511 din 24
fulie 2009. Potrivit Legii nr.71/2011 pentru punerea in
aplicare a Legii nr.287/2009 privind Codul civil. in:
Monitorul Oficial al Romaniei, Partea I nr.409 din 10 iunie
2011, Codul civil a intrat in vigoare la 1 octombrie 2011.
" Art. 2081.
" Art. 418a.
™ Dragos-Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea,
Serban-Alexandru Stanescu. Dreptul comertului
international. Tratat. Partea speciala. Vol. II. Bucuresti,
Editura Universul Juridic, 2008, p. 312.
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promoveze afacerile celuilalt (principalul) intr-un
anumit teritoriu, prin obtinerea si negocierea de
oferte pentru principal sau, atunci cand este
imputernicit in mod expres, prin incheierea de
contracte pe seama principalului, in schimbul
unui comision si fard ca intre agent si principal sa
existe raporturi de subordonare. Intr-o altd
opinie”, contractul de agency este un contract
incheiat intre o parte, numita agent, care se obliga,
in schimbul unui comision, sa trateze afaceri in
numele si pe seama altei parti, numitd principal.
Unii autori definesc contractul de agency’’ ca
acel raport de intermediere 1n care o persoana,
numita agent, se obligd sa actioneze in contul unei
alte persoane, numita principal. Alti autori’® prin
agency inteleg raportul ce se stabileste in temeiul
imputernicirii date de o persoana, principal, unei
alte persoane, agent, care acceptd sa actioneze in
numele sau.

Referitor la forma contractului de agentie,
codul civil al Republicii Moldova stabileste’, ca
un contract de agentie poate fi incheiat In scris sau
verbal, iar fiecare parte are dreptul si ceara
incheierea contractului in scris ori sd primeasca de
la cealaltad parte o adeverintd privind obligatiile
asumate de partea respectiva in conformitate cu
contractul de agentie.

in SUA. contractul de agency poate fi
incheiat printr-0 manifestare expresa sau tacitd a
lui principal. Insi, pentru unele cazuri forma
scrisa a contractului este ceruta ad validitatem.
Astfel, imputernicirea eliberatd unui agent pentru
o perioadd mai mare de un an trebuie facuta in
formd scrisi. In unele state ale S.U.A.
imputernicirea agentului de a vinde pamant
trebuie facutd in forma scrisda si semnatd de
principal®.

Contractul de agentie poate fi incheiat pentru o
perioadd determinatd sau nedeterminatd. Pentru
situatia in care partile continua sa-si execute
obligatiile ce decurg din contractul de agentie
incheiat pe un termen determinat, potrivit codului

’® Richard A Mann; Barry S. Roberts. Ninth Edition.
West Publishing Company, S. Paul, MN, 1994, p. 412.

" Dumitru Mazilu. Dreptul comertului international.
Partea speciala. Curs. Bucuresti: Editura Lumina Lex, 2000,
p. 269.

’® Joan Macovei. Op.cit., p. 4.

™ Art. 1207.

8 Richard A. Mann, Barry S. Roberts. Business Law.
Ninth edition. West Publishing Company. S. Paul. MN,
1994, p. 414.

civil®:, contractul se considera prelungit pentru un
termen nedeterminat.

in sensul Directivei nr. 86/653/CEE agentul
comercial nu include, in mod special®;

e  persoana care, in calitatea sa de angajat cu
functie superioard, este I1mputernicitd sa
contracteze angajamente care sunt obligatorii
pentru o companie sau asociatie;

e un partener care este autorizat legal sa
contracteze angajamente care devin obligatorii
pentru partenerii sai;

e un administrator judiciar, un lichidator
sau un judecator sindic.

in doctrina juridica® s-a pus problema
determindrii raportului dintre contractul de
agentie si cel de mandat, atunci cand agentul este
imputernicit sa contracteze cu tertii in numele si
pe seama principalului, respectiv dintre contractul
de agent si cel de comision atunci cand agentul
este imputernicit sa contracteze pe seama
principalului, dar in nume propriu. Se
mentioneazd, ca in cazul contractelor de mandat
si de comision, mandatarul, respectiv
comisionarul, sunt mputerniciti sd incheie pe
seama  mandantului/comitentului  unul  sau
anumite acte juridice determinate, contractul
incetand dupa executarea obligatiei
intermediarului. Cat priveste contractul de
agentie, acesta se incheie pe o perioada
determinatd sau nedeterminata, pe parcursul
cdreia agentului ii revine obligatia de a incheia pe
seama principalului contracte de véanzare a
marfurilor stipulate in interiorul teritoriului stabilit
(in general beneficiind de clauza de exclusivitate).
In situatia in care agentul nu este imputernicit sa
incheie acte juridice, ci doar sd obtind oferte si sa
negocieze incheierea de contracte (situatie
reguld), asimilarea contractului de agentie cu cel
de mandat sau de comision ar fi totalmente
nejustificatd, obiectul esential al acestor contracte
fiind diferit: incheierea de acte juridice ca reguld
(s1 numai cu titlu accesoriu efectuarea de
operatiuni comerciale) de catre mandatar sau
comisionar, respectiv efectuarea de operatiuni
comerciale de catre agent.

=83
a

5L Art. 1208.

2 Art. 1.

8 Dragos-Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea,
Serban-Alexandru Stinescu. Op.cit., p. 313.
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Referitor la dreptul aplicabil contractului de
agentieg4, tinem sd remarcdm, cd In baza
principiului lex voluntatis, partile pot desemna
sistemul de drept al unui stat. Daca partile nu aleg
dreptul aplicabil contractului lor, atunci conform
Publicatiei ICC nr. 644/2002% vor fi aplicabile
urmatoarele reglementari:

a. principiile de drept recunoscute in mod
general In comertul international ca aplicabile
contractelor de agentie;

b. uzantele comerciale;

c. Principiile UNIDROIT asupra contractelor
comerciale  internationale, cu  excluderea
sistemelor de drept nationale. Totusi, conform art.
24.2. sunt aplicabile dispozitiile obligatorii de
ordine publica din sistemul de drept al statului
unde agentul isi are sediul.

Principiile UNIDROIT, reglementand
»Competenta agentilor”, se referd doar la efectele
reprezentdrii in raport cu tertii. Principalul 1l poate
imputernici pe agent expres sau tacit, iar agentul
este competent sa efectueze toate actele necesare
in scopul indeplinirii sarcinilor pentru care i-a fost
acordata imputernicirea®.

Regulile privind relatiile dintre agent si tert se
aplicd si sub-agentilor. Astfel, un agent are
imputernicirea implicitd de a numi un sub-agent,
care sa perfecteze actele pe care nu este rezonabil
ca agentul si le efectueze el insusi®'.

Cand un agent actioneaza in limitele
imputernicirii sale si terul a stiut sau ar fi trebuit
sa stie ca agentul a actionat ca intermediar, actele
agentului vor crea direct relatii juridice dintre
principal si terf si nu va fi creata nici o relatie intre
agent si tert. Totusi, actele agentului vor afecta
numai relatiile dintre agent si terf atunci cand
agentul, cu acordul principalului se obligd sa
devina parte la contract®®.

Cand un agent actioneaza in limitele
imputernicirii sale si tertul nu a stiut si nici nu ar fi
trebuit sa stie cd agentul a actionat ca intermediar,
actele agentului vor crea direct relatii juridice
numai intre agent si tert. Totusi, cand un
asemenea agent, contractand cu un terf in numele
unei afaceri, se prezinta a fi proprietarul acelei
afaceri, terful, la descoperirea adevaratului

8 Pentru dreptul aplicabil contractelor de intermediere,
vezi Dragos-Alexandru Sitaru. Drept international privat.
Tratat. Bucuresti: Editura Lumina Lex, 2000, p. 393 - 394.

%At 24.1.A.

At 222

At 2.2.8.

% At 2.3.3.

proprietar al afacerii, poate exercita si Tmpotriva
acestuia din urma drepturile pe care le are fatd de
agent®®,

Pentru situatia in care agentul actioneaza fara
imputernicire sau 1si depaseste imputernicirea
primitd, Principiile UNIDROIT prevad®, ci
actele agentului nu creeaza relatii juridice intre
principal si terta persoand. Totusi, atunci cand
principalul face ca tertul sa creada ca agentul are
imputernicire de a actiona in numele principalului
si ca agentul actioneazd in limitele acestei
imputerniciri, principalul nu poate invoca fata de
tert lipsa de imputernicire a agentului.

De asemenea, Principiile  UNIDROIT
stabilesc, cd un agent care actioneaza fara
imputernicire  sau  care  isi  depaseste

imputernicirea este responsabil, in lipsa ratificarii
de catre principal, pentru daunele care vor pune
tertul in aceeasi pozitie ca si cand agentul ar fi
actionat cu imputernicire si fard a o depasi.
Totusi, agentul nu este responsabil, daca terful a
stiut sau ar fi trebuit sa stie, ca agentul nu a avut
imputernicire sau si-a depasit imputernicireagl.

Reglementand  conflictul de interese,
Principiile  UNIDROIT prevad, ca dacd un
contract incheiat de un agent implicd pe agent
intr-un conflict de interese cu principalul despre
care tertul a stiut sau ar fi trebuit sa stie,
principalul poate refuza executarea contractului.
Dreptul de a refuza executarea contractului este
supus regulilor specifice privind nulitatea
contractelor, prevazute de art. 3.2.9 si 3.2.11.-
3.2.15. ale Principiilor UNIDROIT.

Totusi, principalul nu poate refuza executarea
contractului in urmatoarele situatii:

a) daca principalul a consimtit la implicarea
agentului in conflictul de interese sau a stiut ori ar
fi trebuit sd stie despre implicarea agentului in
conflictul de interese; sau

b) daca agentul a dezvaluit conflictul de
interese principalului si acesta nu a obiectat intr-0
perioada de timp rezonabila.

Art. 2.2.9. reglementeaza ratificarea actelor
agentului care a actionat fara imputernicire sau cu
depasirea imputernicirii. Astfel, un act al unui
agent care actioneaza farda imputernicire sau isi
depdseste 1mputernicirea poate fi ratificat de
principal. Dupa ratificare, actul produce aceleasi
efecte ca si cum ar fi fost incheiat initial cu

8 Art. 2.24.

O Art, 2.2.5.

L Art. 2.2.6.
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imputernicire. Terful poate sa acorde, prin
notificarea principalului, un termen rezonabil
pentru ratificare. Daca in acest termen principalul
nu ratificd actul, ulterior nu mai poate face acest
lucru. Daca, in momentul efectuarii actului
agentului, tertul nu stia i nici nu trebuia sa stie
despre lipsa de mandat, acesta poate, in orice
moment anterior ratificarii, prin notificare catre
principal, sa-si exprime refuzul de a deveni
obligat in urma ratificarii.

Incetarea imputernicirii nu produce efecte in
relatia cu tertul, daca acesta nu a stiut sau nu ar fi
trebuit si stie despre aceasta incetare. In pofida
incetarii imputernicirii, agentul raméane competent
sa efectueze acele acte care sunt necesare pentru a
impiedica producerea de daune intereselor
principalului®.

In executarea obligatiilor sale, agentul trebuie
sa se conformeze instructiunilor primite de la
principal. Potrivit prevederilor codului civil*,
agentul comercial este obligat sa reprezinte onest
interesele principalului. De asemenea, agentul
comercial trebuie sa intreprindd  masurile
corespunzatoare in cadrul negocierilor, precum si
sa incheie, dupa caz, contracte la indicatia
principalului, sd prezinte acestuia informatia utila
care se afla la dispozitia sa si sa indeplineasca
indicatiile rezonabile date de principal.

Directiva nr.86/653/CEE prevede, cd in
exercitiul activitatii, agentul comercial trebuie sa
promoveze interesele comitentului sdu si s
actioneze loial si de buna credinta.

in baza contractului de agentie, agentul
are urmatoarele obligatii:

a. De a obtine oferte si de a negocia
incheierea  contractelor. Aceastd obligatie
reprezintd regula in materie. Directiva nr.
86/653/CEE prevede™, ca agentul comercial
trebuie, in special, sd depund eforturile necesare
pentru negocierea si, dupa caz, incheierea
tranzactiilor de care a fost mandatat s se ocupe.

Conform Publicatiei ICC nr. 644/2002%
agentul numai solicitd oferte din partea clientilor
pentru principal, care este in drept sd le accepte
sau sa le refuze. Totusi, principalul nu poate
refuza in mod nerezonabil ofertele furnizate de
agent, iar refuzul repetat, in dependentd de
imprejurdri, ar putea fi considerat ca o Incélcare a

%2 Art. 2.2.10.
% Art. 1200.
% Art. 3.

% Art. 3.3.

contractului. Ofertele trebuie solicitate doar in
limita teritoriului stabilit in contract, exceptie
facand cazul cand in contract s-a prevazut expres
contrariul. Agentul poate incheia contracte cu
tertii pe seama principalului doar daca un
asemenea drept a fost prevazut expres In contract.

Codul elvetian al obligatiilor stabileste®® ca
agentul raspunde numai pentru incheierea
contractelor cu tertii, dar nu §i pentru executarea
obligatiilor acestora, cu exceptia cazului cand a
intervenit in plus o conventie ducroire cu
mandantul.

b. De a verifica solvabilitatea tertilor ale
caror oferte le transmite principalului. Agentul
este obligat sa verifice solvabilitatea tertilor ale
caror oferte le transmite principalului si sa-
informeze in prealabil 1n legitura cu dificultatile
financiare ale ofertantilor. Agentul va acorda
principalului  asistenta ~ necesara  pentru
recuperarea sumelor datorate de terti in cazul
contractelor incheiate prin intermediul sau. De
regula, agentul nu poartd raspundere pentru
neexecutarea contractului de catre tert. Exceptie
face cazul in care, in contractul de agentie este
inserata clauza del credere, in baza careia agentul
devine garant al executdrii obligatiilor de catre
tert. Intr-o atare situatie, in cazul neexecutdrii
obligatiel contractuale de catre tert si, in lipsa
culpei principalului, agentul va fi obligat sa-
despagubeasca pe principal. Clauza del credere
poate fi aplicabild tuturor contractelor incheiate
prin intermediul agentului sau numai in anumite
situatii. De asemenea, in contract poate fi
plafonata si raspunderea agentului.

¢. De neconcurentd. De regula, pe perioada de
derulare a contractului, agentul nu este in drept sa
reprezinte, sd producd sau sda comercializeze
madrfuri aflate in concurenta cu cele prevazute in
contract si in raport cu care agentul isi executd
obligatiile contractuale. Exceptie face cazul in
care principalul I-a autorizat expres in acest sens
pe agent. Aceastd obligatie de neconcurenta este
aplicabila exclusiv pentru perioada contractuala.
Potrivit prevederilor codului civil”’, partile pot
prevedea in contractul de agentie o clauza care sa
limiteze activitatea agentului comercial in acelasi
domeniu in care activeaza principalul, dupa
incetarea raporturilor contractuale. Pentru a fi
valabila, o asemeneca clauza trebuic sa
indeplineasca urméatoarele conditii:

% Art. 418, lit. (c).
% Art. 1210.
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a) sa fie incheiatd in forma scrisa;

b) sa se refere la un teritoriu sau la o categorie
de clienti si un teritoriu si la acelasi tip de bunuri
sau de servicii prevazute n contractul de agentie;

¢) sa nu incalce prevederile legislatiei privind
protectia concurentei si limitarea activitatii
monopoliste;

d) efectul clauzei sa se intinda pe o perioada de
cel mult 2 ani de la incetarea raporturilor
contractuale.

d. De a organiza promovarea vinzarilor si de
a promova vinzarea marfurilor. Agentul are atat
obligatia de a organiza promovarea vanzarilor, cat
si obligatia de a promova vanzarea marfurilor prin
diferite  mijloace (publicitate, participare la
expozitii etc.), aprobate in prealabil de principal.
Repartizarea cheltuielilor de promovare a
vanzarilor se efectueazd conform prevederilor
contractuale.

e. De a organiza un volum minim al
vanzarilor. O asemenea obligatie poate fi de
mijloace sau de rezultat. Daca obligatia agentului
este de diligenta, atunci el va purta raspundere
pentru neexecutarea contractului doar in cazul in
care exista culpa din partea sa. Daca obligatia este
de rezultat, atunci in contract se stabilesc si
consecintele neexecutarii, de exemplu dreptul
principalului de a inlatura exclusivitatea agentului
pe teritoriul mentionat in contract, de a reduce
teritoriul pe care agentului i s-a acordat
exclusivitate, de a rezilia contractul de agentie. De
reguld, aplicarea sanctiunilor mentionate sunt
precedate de notificarea agentului, fiind convenit
si termenul 1n care principalul trebuie sa-si
exercite aceste drepturi, sub sanctiunea stingerii
acestuia.

f. De a-l informa pe principal. Agentul este
obligat sa-l informeze pe principal referitor la:

- activitatea agentului;

- prevederile legislatiei din teritoriu, cdrora
trebuie sa se conformeze marfurile principalului;

- conditiile pietei;

- nivelul concurentei 1n teritoriul in care
agentul este Tmputernicit sd-si desfasoare
activitatea,

- observatiile si reclamatiile primite de la terti
cu privire la marfurile ce constituic obiectul
contractului.

Directiva nr. 86/653/CEE prevede, ca agentul
trebuie sa comunice comitentului sau toate
informatiile necesare pe care le detine®.

% Art. 3.

g. De a utiliza numele comercial al
principalului, madrcile §i alte simboluri ale
acestuia  exclusiv in  scopul executdirii
contractului de agentie. Dreptul agentului de a
utiliza numele comercial al principalului, marcile
si alte simboluri inceteazd odatd cu incetarea
contractului de agentie. Agentul nu este in drept
sa inregistreze numele comercial, marcile sau alte
simboluri ale principalului ori altele de natura a
permite confuzia cu acestea atat in teritoriul in
care agentul isi desfasoara activitatea, cat si in
afara teritoriului. Agentul este obligat sa-
informeze pe principal referitor la orice atingere
adusa de catre terti numelui comercial, marcilor
sau altor simboluri ale acestuia.

h. De a pastra secretul privind afacerile
principalului. Aceastd obligatie se mentine si
dupa expirarea contractului.

o. De a restitui principalului la incetarea
contractului  de agentie documentele §i
materialele care se aflid in posesia sa. La
incetarea contractului de agentie, agentul este
obligat sd restituie principalului documentele,
materialele publicitare si mostrele care se afla in
posesia sa.

Codul civil al Republicii Moldova prevede
expresgg, ca principalul trebuie sa respecte
principiul bunei-credinte in relatiile cu agentul
comercial.

in baza contractului de agentie, principalul
are urmatoarele obligatii:

a. De a-l informa pe agent. Principalul este
obligat sd puna la dispozifia agentului comercial
toatd informatia necesara executarii contractului
de agentic'®. Publicatia ICC nr. 644/2002,
prevede, ca principalul trebuie furnizeze agentului
urmatoarea informatie:

- care este necesard executdrii obligatiilor
contractuale ale agentului;

- care este necesard cu privire la marfurile ce
constituie obiectul contractului, in special liste de
preturi, brosuri etc.;

- orice discutie relevanta cu tertii din teritoriu,
care se refera la obiectul contractului de agentie;

- de a-l informa pe agent fara intarzieri
nejustificate referitor la acceptarea sau refuzul
oricaror oferte transmise de catre acesta, precum
si referitor la neexecutarea oricarui contract
incheiat prin intermediul agentului;

% Art. 1201.
190 | pidem.
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- de a-1 informa in timp rezonabil pe agent
despre orice scadere anticipabild a capacitatii
principalului de a furniza marfuri in cantitatea la
care agentul era indreptatit sa se astepte;

- de a prezenta in scris agentului comercial
calculul comisionului la care acesta are dreptul.
Calculul trebuie sa includa elementele principale
in functie de care a fost determinat comisionul.
Agentul comercial are dreptul la informatie,
inclusiv la extrase din registrele si documentele
detinute de principal, necesare lui pentru
verificarea comisionului pe care este in drept sa il
primeasca.

Prevederi similare intdlnim si in Directiva
86/653/CEE, precum si in codul civil al
Republicii Moldova.

b. De a respecta exclusivitatea acordati
agentului. Aceasta obligatie este corelativa
obligatiei de neconcurentd stipulatd 1n sarcina
agentului. Daca o asemenea clauza este inseratd
in contract, principalul se obliga sd nu acorde unei
alte persoane dreptul de a reprezenta sau
comercializa, in teritoriul stabilit 1n contract,
marfurile cu privire la care a fost incheiat
contractul  de  agentie™®.  Codul civil
reglementeaza obligatia de neconcurentd doar in
sarcina agentului.

Totusi, partile convin ca principalul sa poata
negocia si incheia in mod direct contracte in
teritoriul stabilit in contract §i cu privire la
marfurile ce formeaza obiectul contractului de
agentie. In asemenea situatie, agentul este in
general indreptatit la comisionul pe care l-ar fi
primit dacd ar fi intermediat incheierea
contractului. De asemenea, partile pot prevedea in
contract ca principalul sa negocieze si sa incheie
in mod direct contracte cu anumiti terti, care
reprezintd clienti actuali ai principalului. In
asemenea caz agentul este Indreptatit la primirea
unui comision diminuat.

¢. De a pliti comisionul catre agent. Agentul
comercial are dreptul la remunerare pentru
serviciile  prestate  principalului  conform
contractului de agentie. Codul civil prevede, ca,
dacd suma remuneratiei nu este stipulatd, se
considera ca s-a convenit asupra unei remuneratii
obisnuite pentru acest domeniu de activitate. In
obisnuita, agentul comercial are dreptul la o
remuneratie rezonabild pentru serviciile prestate
principalului,  ludndu-se = in  considerare

101 pyblicatia ICC nr. 644/2002, art. 13.

circumstantele cauzei si principiul echité;iiloz.
Remuneratia poate fi platitd integral sau partial
sub forma de comision, adica de remuneratie care
variazd 1n functie de valoarea actelor juridice
comerciale'®.

Directiva 86/653/CEE prevede™®, ca agentul
comercial are dreptul la comision pentru
tranzactiile comerciale 1incheiate in termenul
prevazut in contractul de agentie:

(a) in cazul in care tranzactia a fost Incheiata
ca rezultat al actiunii sale sau

(b) 1n cazul in care tranzactia a fost incheiata
cu un tert pe care acesta l-a castigat anterior in
calitate de client pentru tranzactii de acelasi fel.

De asemenea, agentul comercial are dreptul la
comision pentru tranzactiile incheiate in termenul
prevazut In contractul de agentie:

- fiec In cazul in care i se incredintecaza o
anumitd zona geograficd sau un anumit grup de
clienti,

- fie In cazul in care acesta detine exclusivitate
pentru o anumitd zond geograficad sau un anumit
grup de clienti,

si in cazul in care tranzactia a fost incheiata
impreund cu un client care aparfine zonei sau
grupului respectiv.

Curtea de Justitie a Comunitatilor Europene,
prin Hotararea Curtii (Camera intéi), in Cauza C-
19/07*® din 17 ianuarie 2008 (cerere de
pronuntare a unei hotarari preliminare formulata
de Cour de cassation — Franta) — Paul
Chevassus-Marche/Groupe Danone, Société Kro
beer brands SA (BKSA), Société Evian eaux
minérales d'Evian SA (SAEME) a declarat:
yArticolul 7 alineatul (2) prima liniutd din
Directiva 86/653/CEE a Consiliului din 18
decembrie 1986 privind coordonarea legislatiei
statelor membre referitoare la agentii comerciali
independenti trebuie interpretat in sensul ca, in
lipsa interventiei directe sau indirecte a
comitentului, agentul comercial cédruia 1 se
incredinteaza o anumitd zona geografica nu are
dreptul la comision pentru tranzactiile incheiate
cu un tert de catre clienfi care apartin zonei
respective’.

102 Art. 1202.

103 Art. 1203, al. (1).

04 A 7.

195 Jurnalul Oficial al Uniunii Europene, C 64/11,
8.03.2008, p.11-12.
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Potrivit codului civil'®®, agentul comercial are

dreptul la comision pentru actele juridice
incheiate in perioada actiunii contractului de
agentie dac, i in masura 1n care:

a) actul juridic a fost incheiat n urma
actiunilor agentului comercial respectiv;

b) actul juridic a fost incheiat cu un tert, care
anterior a devenit client al principalului In urma
unui act analog, datorita actiunilor agentului
comercial respectiv.

Agentul comercial va avea dreptul la comision
si pentru actele juridice incheiate in perioada
actiunii contractului de agentie, daca agentul are
dreptul exclusiv, acordat de principal in baza
contractului de agentie, de a purta negocieri sau
de a incheia contracte in numele principalului pe
un anumit teritoriu sau pentru un grup anumit de
clienti si daca a fost incheiat un contract cu un
client de pe teritoriul sau din grupa respectiva de
clienti.

Directiva 86/653/CEE'Y" distinge urmitoarele
situatii in care agentul are dreptul la comision
pentru tranzactiile comerciale incheiate dupa
expirarea contractului de agentie:

(a) cazul in care tranzactia este in principal
rezultatul eforturilor agentului comercial 1n
perioada de derulare a contractului de agentie si in
care tranzactia a fost incheiatd intr-un termen
rezonabil de la expirarea contractului sau

(b) cazul in care comanda tertei parti a ajuns la
comitent sau la agentul comercial inainte de
expirarea contractului de agentie.

Comisionul poate fi stabilit sub forma unui
procent fix sau a unor procente variabile, in
dependentd de valoarea contractului incheiat cu
terful. Comisionul se calculeaza la valoarea neta
inscrisa in factura, libera de orice cheltuieli
aditionale (impachetare, transport, asigurare etc.)
sau taxe, inclusiv TVA, cu conditia ca aceste
cheltuieli sau taxe sa fie inscrise separat in
factura™®.

Pentru ca sa devind exigibil comisionul,
Directiva 86/653/CEE stabileste indeplinirea
urmitoarelor conditii'*’:

(a) comitentul a executat tranzactia sau

b) comitentul ar fi trebuit sd execute tranzactia,
potrivit intelegerii cu tertul sau

106 Art. 1203, al. (2), al. (3).

7 Art. 8.

1% Dragos-Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea,
Serban-Alexandru Stinescu. Op.cit., p. 319.

19 Art. 10.

(c) tertul a executat tranzactia.

Comisionul devine exigibil cel mai tarziu
atunci cand terful si-a executat partea sa din
tranzactie sau ar fi trebuit sa o faca in cazul in
care comitentul si-a executat partea sa din
tranzactie, asa cum ar fi trebuit. Comisionul se
plateste cel tarziu in ultima zi a lunii urmatoare
trimestrului in care el devine exigibil.

Codului civil contine prevederi similare.
Astfel™™ agentul comercial are dreptul la
comision din momentul si in masura in care actul
juridic a fost executat. La intelegerea partilor,
dreptul agentului comercial la remuneratie poate
aparea In  momentul nasterii  obligatiei
principalului de a executa actul juridic incheiat cu
un tert sau in momentul executarii acestuia de
catre tert. Comisionul trebuie platit cel tarziu in
ultima zi a lunii in care agentul a obtinut dreptul
lael.

Si Directiva 86/653/CEE si Codul civil prevad
expres, cd nu se poate deroga prin acord in
detrimentul agentului comercial, referitor la
termenul limita de plata a comisionului.

Potrivit ~ Publicatiei ICC  nr.644-2002,
principalul este obligat la plata comisionului
numai dupa ce tertul si-a executat obligatia total
sau partial.

S-a remarcat, ca plata comisionului se face de
reguld in aceeasi moneda in care a fost efectuata
si plata din contractul care a justificat comisionul.
Orice autorizatie necesard in fara principalului
pentru plata comisionului trebuie obfinutd de
acesta. Taxele impuse asupra comisionului in tara
agentului sunt suportate de agent™**.

Conform Directivei 86/653/CEE**, dreptul la
comision se poate stinge numai daca si in masura
in care:

- S-a stabilit cd nu va fi executat contractul
dintre terf si comitent si

- acest fapt este rezultatul unei cauze pentru
care comitentul nu este vinovat. Comisioanele
percepute deja de agentul comercial se
ramburseaza, in cazul in care dreptul la acest
comision s-a stins.

Dreptul la comision, conform prevederilor
codului civil, inceteaza in cazul in care contractul
dintre principal si tert nu a fost executat, daca
principalul nu poartd nici o vind pentru

10 Art. 1204,

" Dragos-Alexandru Sitaru, Claudiu-Paul Buglea,
Serban-Alexandru Stanescu. Op.cit., p. 319.

M2 Art. 11,
40
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neexecutare. lar de la aceste prevederi nu se poate
deroga in defavoarea agentului comercial.

d. De a plati agentului comisionul pentru
contractele incheiate dupd incetarea
contractului de agentie.

Codul civil prevede®, ca agentul comercial
are dreptul la comision pentru actul juridic
incheiat dupd incetarea actiunii contractului de
agentie daca:

a) propunerea terfului de a contracta (oferta
sau cererea) a fost receptionata de principal sau de
agentul comercial pand la Incetarea actiunii
contractului de agentie;

b) actul juridic a fost incheiat, datoritd
actiunilor agentului comercial, intr-un termen
rezonabil din momentul 1incetdrii actiunii
contractului de agentie.

Referitor la contractele incheiate de principal
cu tertii din teritoriul prevazut in contract dupa
incetarea contractului de agentie, Publicatia ICC
nr.644-2002 face urmatoarea distinctie™**:

- in cazul ofertelor transmise de agent sau
primite in mod direct de principal din teritoriu
inainte de incetarea contractului de agentie,
agentul este indreptatit la primirea comisionului,
chiar daca aceste oferte se concretizeaza in
contracte incheiate ulterior incetarii contractului
de agentie;

- daca ofertele au fost primite de principal
dupd incetarea contractului de agentie, agentul
este indreptatit la primirea comisionului doar daca
sunt intrunite cumulativ urmatoarele conditii:

1. Incheierea contractului intre principal si tert
este in primul rand rezultatul activitatii
desfasurate de catre agent pe parcursul deruldrii
contractului de agentie;

ii. contractul dintre principal si tert a fost
incheiat intr-un interval de timp rezonabil de la
incetarea contractului de agentie;

iii. agentul l-a informat pe principal inainte de
incetarea contractului de agentie despre existenta
negocierilor in derulare cu vocatie de a da nastere
dreptului la primirea comisionului.

e. De a plati agentului o indemnizatie la
incetarea contractului.

Directiva 86/653/CEE dispune®®, ca agentul
comercial are dreptul la indemnizatie In cazul si
in masura in care:

13 Art. 1203.
114 Art. 19.
15 Art. 17, al. (2).

- a adus comitentului noi clienti sau a
contribuit substantial la cresterea volumului de

afaceri 1intreprinse cu clientii existenti, iar
comitentul continud sd obtind  beneficii

substantiale din afacerile cu acesti clienti si

- plata acestei indemnizatii este echitabila
avand in vedere toate imprejurarile si, in special,
comisionul pierdut de agentul comercial in
afacerea cu clientii.

Codul civil al Republicii Moldova'® si
Publicatia ICC nr. 644-2002"" ofera in aceleasi
conditii agentului dreptul de a cere de la principal
0 compensatie corespunzatoare la Incetarea
raporturilor contractuale.

Curtea de Justitie a Comunitatilor Europene,
prin Hotararea Curtii (Camera intai), in Cauza C-
348/07*® din 26 martie 2009 (cerere de
pronuntare a unei hotarari preliminare formulata
de Landgericht Hamburg - Germania) - Turgay
Semen/Deutsche Tamoil GmbH, a declarat:

,1) Articolul 17 alineatul (2) litera (a) din
Directiva 86/653/CEE a Consiliului din 18
decembrie 1986 privind coordonarea legislatiei
statelor membre referitoare la agentii comerciali
independenti trebuie interpretat in sensul ca nu
permite ca dreptul la indemnizatie al agentului
comercial sa fie limitat din oficiu de pierderile de
comision ce rezulta din incetarea relafiel
contractuale, chiar si atunci cand beneficiile
refinute  de comitent trebuie considerate
superioare.

2) Articolul 17 alineatul (2) litera (a) din
Directiva 86/653 trebuie interpretat in sensul ca,
in cazul in care comitentul ar apartine unui grup
de societati, beneficiile obtinute de societatile din
grupul respectiv nu sunt, in principiu, considerate
parte din beneficiile comitentului si, prin urmare,
nu trebuie sa se tind in mod necesar seama de
acestea la calculul dreptului la indemnizatie al
agentului comercial”.

Directiva 86/653/CEE'® i Publicatia ICC
nr.644-2002 prevad aproape similar situatiile in
care indemnizatia sau repararea prejudiciului
datorat incetarii relatiilor sale cu comitentul nu
sunt datorate, si anume:

(@) In cazul in care comitentul a reziliat
contractul datoritd neindeplinirii  obligatiilor

18 Art. 1211.

" At 21

180fficial Journal of the European Union, C113/8,
16.05.2009, p.8.

"9 Art. 18.
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contractuale de catre agentul comercial, fapt care
ar justifica rezilierea imediata a contractului de
agentie in conformitate cu legislatia interna,

(b) In cazul in care agentul comercial a reziliat
contractul de agentie si aceasta reziliere nu este
justificatd de imprejurdri care pot fi atribuite
comitentului, cu exceptia situatiei in care a fost
reziliat din motive de varsta, infirmitate sau boala
a agentului comercial si pentru care acestuia nu 1
se poate pretinde in mod obiectiv sa isi continue
activitatile;

(c) in cazul in care, cu acceptul comitentului,
agentul comercial cedeaza unui ter drepturile si
obligatille pe care le detine in temeiul unui
contract de agentie.

Curtea de Justitie a Uniunii Europene, prin
Hotararea Curtii (Camera 1ntai) din 28 octombrie
2010, 1n cauza C-203/09, avand ca obiect o cerere
de pronuntare a unei hotarari preliminare
formulatd in temeiul articolului 234 CE de
Bundesgerichtshof (Germania), prin decizia din
29 aprilie 2009, primitd de Curte la 8 iunie
2009'%°, in procedura Volvo Car Germany GmbH
impotriva Autohof Weidensdorf GmbH, a
declarat: ,Articolul 18 litera (a) din Directiva
86/653/CEE a Consiliului din 18 decembrie 1986
privind coordonarea legislatiei statelor membre
referitoare la agentii comerciali independenti se

""" ca un agent comercial
independent sa fie privat de indemnizatia sa de
clientela atunci cand comitentul constata existenta
unei neindepliniri a obligatiilor de cétre agentul
comercial ce a avut loc dupa notificarea rezilierii
contractului prin intermediul unui preaviz, dar
inainte de expirarea acestuia, care era de naturd sa
justifice o reziliere fara preaviz a contractului in
cauza”.

Referitor la cuantumul indemnizatiei, codul
civil’® §i Publicatia ICC nr.644-2002 au
prevederi similare. Astfel, cuantumul
indemnizatiei nu poate depasi media comisionului
anual primit de agent. Aceastd medie se
calculeaza in marime medie pentru ultimii 5 ani
de activitate a agentului comercial. In cazul in
care durata relatiilor contractuale este mai scurta,
se va determina marimea medie a remuneratiei
pentru perioada respectiva de activitate.

120 Official Journal of the European Union, C 180,
1.08.2009, p.34-35.

121 Art. 1211, al. (2). Codul civil utilizeazi notiunea de
compensatie.

Dreptul de a solicita indemnizatia se stinge in
cazul in care agentul nu si l-a exercitat in termen
de un an de la incetarea contractului.

In doctrina juridica'® sunt enumerate
urmatoarele cauze de incetare a contractului:

a. expirarea contractului (,.expiry of the
contract”);

b. denuntarca unilaterald a contractului
(,,termination of the contract”);

c. rezilierea contractului
termination of the contract”).

Expirarea contractului ca si cauza de incetare
a contractului este aplicabila doar contractelor
incheiate pe perioade determinate. De reguld
partile prevad prelungirea automatd (de obicei
pentru perioade succesive de un an), in lipsa unei
notificari scrise trimisa de partea care doreste
incetarea  contractului.  Notificarea  trebuie
expediatd printr-un mijloc care sa asigure data
primirii si trebuie facutd cu cateva luni inainte de
expirarea contractului. In acest sens, Codul civil
al Republicii Moldova prevede®, ci termenul
notificarii nu poate fi, din momentul incheierii
contractului, mai mic de o lunad pe parcursul
primului an, de 2 luni pe parcursul celui de-al
doilea si de 3 luni pe parcursul celui de-al treilea
si al urmatorilor ani. Este stabilit expres, ca partile
nu pot prevedea prin contract termene de
notificare mai scurte. Daca partile convin asupra
unor termene de notificare mai lungi decat cele
mentionate, termenul de notificare prevazut
pentru principal nu poate fi mai scurt decét
termenul de notificare prevdzut pentru agent.
Expirarea termenului de notificare trebuie sa
coincida cu sfarsitul lunii calendaristice daca in
contract nu este prevazut altfel. Prevederi similare
intalnim si in Directiva 86/653/CEE*?,

In cazul denuntarii unilaterale a contractului
incheiat pe o perioadd nedeterminata, incetarea
este conditionata de o notificare scrisa, expediata
printr-un mijloc care sa asigure dovada si data
primirii. Siin acest caz se vor respecta termenii de
notificare prealabild, prevazuti de contract sau de
lege.

Potrivit Publicatiei ICC  nr.644-2002"%,
rezilierea este o cauzd de incetare imediatd a

(,.earlier

122 Dragos-Alexandru Sitaru,
Serban-Alexandru Stanescu, p. 320.
12 Art. 1209.
24 Art. 15.
2 Art. 20.
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contractului 1n cazul survenirii uneia din
urmatoarele Tmprejurari:

a. incalcarea esentiala de catre una din parti
a obligatiilor sale contractuale, sau

b. interventia unor circumstante
exceptionale justificand Incetarea contractului.

S-a remarcat'®, c¢i incilcarea esentiala a
obligatiilor contractuale reprezintd neexecutarea
partiald sau totala a acestor obligatii de catre una
din parti prin care cealaltd parte este privatd in
mod substantial de ceea ce era indreptatita sa se
astepte de la executarea contractului. Referitor la
circumstantele  exceptionale, autorul citat
mentioneaza cd sunt acele mprejurari care fac
nerezonabil a pretinde unei pargi sa continue a fi
obligatd prin respectivul contract. in categoria
circumstantelor exceptionale intrd si falimentul,
lichidarea sau alte imprejurdri care afecteaza
substantial capacitatea partii de a-si executa
obligatiile asumate prin contract. In ce priveste
schimbarea controlului, a proprietatii sau a
conducerii agentului persoand juridicd se
considera cad acestea constituie circumstante
exceptionale doar daca partile au convenit expres.

Rezilierea isi produce efectele imediat, fara
interventia unei instante judecatoresti sau arbitrale
si fara a fi necesarda o notificare prealabila.
Singura conditie care trebuie indeplinitd pentru a
se produce incetarea contractului, este ca partea
care cere rezilierea sd notifice cocontractantul in
forma scrisa, printr-un mijloc care atesta dovada
si data primirii. Rezilierea isi produce efectele
chiar si in cazul rezilierii nejustificate a
contractului. In acest caz, partea vinovati de
reziliere, va fi obligatd la plata despagubirilor
cauzate  cocontractantului  prin  reziliere,
cuantumul carora va fi egal cu comisionul mediu
care s-ar fi platit in perioada care ar mai fi ramas
pana la incetarea normald a contractului. Exceptie
face cazul 1n care partea prejudiciatd
demonstreaza o valoare superioara a daunelor.
Aceste despagubiri pot fi cumulate cu
indemnizatia la care agentul este indreptatit la
incetarea contractului.
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